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Riesgos en la cadena
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Evolución de la política
en materia de riesgo en México
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Gestión del riesgo agrícola
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¿Cómo funciona?

M O DA L I DA D  8 5 - 5 0

Compra opcional de cobertura de opción de compraGanancia y pérdida  COMPRADOR:

* / Si no se adquiere cobertura de la opción de 
compra, se recibe hasta el 50% del costo de la 
cobertura comprada por el productor.

OPCIÓN DE COMPRA

Si se compra la opción y expira sin ningún valor, 
el comprador recupera hasta el 50% del costo de la 
prima y hasta US$8 por comisión.  Si hay ganancia, 
el comprador recupera de SAGARPA hasta el 25% 
del costo de la prima, y el resto de la ganancia 
queda en manos del comprador.

PRODUCTOR: 

* / Si la opción expira sin ningún valor, el 
productor recupera hasta el 85% del costo de la 
prima y hasta US$8 por comisión.  Si hay 
ganancia, el productor recupera de SAGARPA 

OPCIÓN DE VENTA

hasta el 50% del costo de la prima, y el resto de la 
ganancia queda en manos del productor.
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Observaciones finales

 Hay varios riesgos en la cadena de la oferta cafetera.

 El precio es un riesgo que puede ser gestionado.

 La cobertura tiene más ventajas económicas que la emisión La cobertura tiene más ventajas económicas que la emisión
de contratos simples a plazo entre los productores y los
consumidores.

 El programa “Gestión del riesgo con intermediarios financieros”
d l tió d l i i t iayuda en la gestión del riesgo y proporciona transparencia

en el precio, cantidad de producción y oferta.

o Divulgación pública, los contratos son en toneladas y
pesos mexicanos.
A bit j i i l té i d l lid do Arbitraje imparcial en términos de la calidad,
cumplimiento del contrato. 8



Muchas graciasMuchas gracias
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